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INSTITUT
DE NEGOCIATION
ET DE RECHERCHE APPLIQUEE
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Certification de compétences
Mettre en ceuvre une Négociation d’Influence®
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Enregistré sous le numéro 7155 au Répertoire Spécifiqgue des Habilitations et Certifications par décision du Directeur
Général de France Compétences en date du 30 avril 2025

Délivré a :

Lise TOUMAZET
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Délivré a Paris, le : 30 janvier 2025

Linstitut NERA est enregistré sous le numéro 32600374360 (cet enregistrement ne vaut pas agrément de I'état). La Négociation d'Influence® est une marque déposee et
enregistrée a IINPI (n° national d'enregistrement : DEM-4857951)
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